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|. Introduction

Le Programme Reégional d’Appul Acces aux Marchés du
CILSS soucieux de mettre a contribution les Instituts et
Centres de Recherche des pays de I'espace ouest
africain a organise une conference regionale de
restitution. et de partages des resultats des etudes
realisees en 2009 autour de trois themes prealablement
retenus, a savoir :

Evolution des prix et leurs déterminants;
Analyse des flux transfrontaliers;

Analyse des comportements: des acteurs du marches
ieégional dans un contexte de vie chere

Les tableaux qui suivent réesument les resultats des
etudes par rapport aux compertements et strategies
developpees par les differents acteurs dul marche
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2.1. Acteurs de lafiliere « BETAIL / VIANDE »

Acteurs

Eleveurs

Commercgants/
collecteurs

Exportateurs

Comportements

eDéstockage plus massif pour
s’approvisionner en céréales,
entrainant des baisses des prix
du bétail

eintrusion positive des privés
einsémination artificielle
eRéduction des dépenses pour
acquérir des aliments et
meédicaments pour le bétail
eRecours al’embouche pour
exploiter des niches avec du
bétail de qualité

eCollecte d’animaux de bonne
gualité en priorité
eAugmentation du volume de
collecte des animaux

eFlux mixtes (vente de céréales
a prix forts et achat de bétail a
prix bas

eCollecte d’animaux de bonne
gualité en priorité
eAugmentation du Volume de
collecte

eFlux mixtes (achat de produits

locaux a prix faibles et vente de

bétail a prix forts)

SUEEPIES

eDéstockage des animaux de qualité pour
obtenir de meilleurs gains

eIntensification par amélioration génétique
eMinimisation de risques : Recours a leur
cadre organisationnel pour la
commercialisation de leurs animaux (surtout
chez les emboucheurs)

e Elargissement du champ d’action
e Consolidation de statut

e Changement de statut

e Minimisation de risques

eRecherche pour 'augmentation des
surfaces financieres

eMinimisation de risques
eAugmentation des cycles de
commercialisation
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2.1. Acteurs de la filiere «<BETAIL / VIANDE »

Chevillards
(grossistes)

Bouchers
(détaillants)

Transporteurs
(réajustement du
commercant lié
au transport)

Consommateurs

eChangement de statut

eConsolidation du statut
eAbattage d’animaux tout venant
eAugmentation des prix

Mise sur le fret retour pour
minimiser les frais de transport
eConvoyage a pieds

eTransport spécialisé qui renchérit
le prix de revient du bétail a
destination

eDiversification des modes de
consommation de viande
eréduction des niveaux de
consommation

erabattement sur les morceaux
moins colteux

eReconversion

eLutte contre la mévente
eAlignement sur les cours du marché pour
faire face a la vie chere

eMinimisation de colts de transactions

oNB difficile de faire la différence entre
stratégies et comportements



Acteurs

Producteurs/

Collecteurs

Grossistes

Comportements

eintensification des itinéraires
de productions

eDavantage d’efforts pour la
commercialisation et la
transformation du paddy
eOpportunités d’emplois
saisonniers

eAugmentation des volumes
collectés
eElargissement des zones de
collectes

eRenforcement des capacités
de stockage

eRétention de stocks pour
entretenir la hausse des prix
eAugmentation des
iImportations avec la faveur
des gouvernements

2.2. Acteurs de lafiliere « RIZ »

Strategies

esAugmentation de I'offre de riz
local

eRecours a leur cadre
organisationnel pour la
commercialisation de leurs
productions de riz

eclargissement du champ
d’action

econsolidation de statut
echangement de statut
eMinimisation de risques

eDiversification des sources
d’approvisionnement
eSimulation des pénuries de riz
eSollicitations de conditions
favorables aux importations
(baisse de taxes ou exonération,
credit bonifié,..)

eAmélioration de la logistique
de stockage

SArt o il
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2.2. Acteurs de la filiere « RIZ » (suite)

Détaillants

Transformateur
S

Transporteurs

Consommateur
S

eTendance trés marquée a
augmenter les marges
ePratiques de prix variés a
divers endroits (quartiers) d’'un
méme espace

eAugmentation des volumes
transformeés (étuvés ou
blanchis)

eintrusion des opérateurs
prives

eAmélioration de la qualité
(calibrage du riz))

e Renchérissement du codt du
transport (fret, assurance,
courtage)

eConflits d’intérét entre
transporteurs

e Réduction des niveaux de
consommation
eManifestation des
associations de
consommateurs

ePrét bonifié pour acquisition de
volumes plus importants

eAugmentation de la valeur
ajoutée

eRéajustement des prix en
relation avec la qualité du riz

eAmélioration de la logistique
de transport

ePlaidoyer pour I'amélioration
des infrastructures routieres
ePlaidoyer pour laréduction
des tracasseries routieres

eSubstitution de produits en
fonction des prix
eRevendications contre la vie
chere ®)
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2.3. Acteurs de lafiliere « CEREALES SECHES»

Acteurs

Producteurs/

Collecteurs

Grossistes

Comportements

e Augmentation de la production
eStockage au niveau producteur

eDe plus en plus acteur du marché
eArrivées de nouveaux acteurs
eOpportunités d’emplois saisonniers

eAugmentation des volumes collectés
eElargissement des zones de collectes

eRenforcement des capacités de
stockage

eRétention de stocks pour entretenir la
hausse des prix

eAugmentation des importations
/exportations

Stratégies

eAugmentation de I'offre de céréales
seches

eCapture de la saisonnalité des prix
eRenforcement des cadres
organisationnels pour peser sur le
marché

eRéduction des stocks mis en marché

e Rabattement sur les cultures de contre
saison (dont maraichage)

eElargissement du champ d’action
eConsolidation de statut
eChangement de statut
eMinimisation de risques

eDiversification des sources
d’approvisionnement
eDéveloppement d’activités
spéculatives

eAmélioration de la logistique de
stockage
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2.3. Acteurs de lafiliere « CEREALES SECHES»

Détaillants

Transformateurs

Transporteurs

Consommateurs

eTendance a augmenter les marges
commerciales

e Pratiques de différents prix a divers
endroits d’'un méme espace (quartiers)

Augmentation des moulins
eAugmentation des décortiqueuses /
moulins

eAmélioration de la qualité des produits

eRenchérissement du transport

esAugmentation des niveaux de
consommation par substitution de produits
eDiversification des modes de
consommation

eManifestation des associations de
consommateurs

eAdaptation des unités de vente

ala bourse des clients
ediversification de la
présentation des produits

eaugmentation de la valeur
ajoutée

eréajustement des prix en
relation avec la qualité des
produits

evalorisation des produits

eAmélioration de la logistique
de transport

ePlaidoyer pour I’amélioration
des infrastructures routieres
e Plaidoyer pour la réduction
des tracasseries routieres

e Substitution de produits

e Revendication contre la vie
chere

e Nouvelles recettes culinaires
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2.4. Acteurs Etatiques et PTF

Intervenants

Etats

Ol (FAO, PAM),)

OIG

PTF

Mesures

Bétail viande (selon les
Etats)

eSubvention des aliments
bétail

esubvention des actes
vétérinaires (vaccination
et déparasitage)
e|nstallation de
vétérinaires privés

riz

Appui financier et
techniques
(production,
commercialisation,
transformation,
Mécanisation)

Stratégies

eMesures incitatives a la
production (facilitation acces
crédit, taux bonifié, initiative riz,
GOANA, .Programmes
spéciaux,..).)
eEncouragement des
importations

eInterdictions de sorties de
céréales

eMesures incitatives a la
commercialisation /
transformation,

Distribution de rations alimentaires; appuis vivriers aux zones vulnérables ;

Financement des infrastructures et équipements ; forum et conférences

Appui aux états et aux OIG ; Appuis aux programmes vivriers
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[1l. Commentaires

Selon les filieres les acteurs de marche ont adopte
des comportements et developpé des strategies
d’adaptation soit pour survivre, soit pour gagner des
parts de marcheés ou pour conforter leurs positions
sur le marche;

D’autres acteurs ont abandonné leurs filieres
d’'origine et se sont reconvertis : c’'est le cas des
chevillards et certains operateurs Prives
Importateurs du riz;

Riz : reconversions de certains producteurs vers le
mais, le sorgho du fait des fortes redevances le riz
ne semblait pas securisant du point de vue
rentabilité

Les producteurs S’adaptent et Integrent
verticalement les filieres (collecte, transport et
transformation des productions; c’est le pour le riz)
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1. Commentaires suite)

> Ol (FAO et PAM) : appuis ou Incitation a la
production (distribution de semences) et filets
de securite diversifies en zone urbaine (bons
d’achat a Ouagadougou);

> Comportements a relever : les priveés nationaux
Investissent les filieres et surtout la production,
e stockage ou la commercialisation;

> Role important de la telephonie mobile pour
‘acces a l'information en temps reel;

~ Les Etats reconsidérent les filieres agricoles :
programmes speciaux et appuis en equipements
agricoles
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1. Commentaires suite

> OIG : mecanismes de soutien de prix indirect
= Wwarrantage ; soutien financier direct ;

> Investissements de Prives dans
I"agriculture ; main d’'ceuvre = nouvelle
opportunités d’emplois saisonniers.

> Compression des marges par les
commercants grossistes
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Y V

I\/. Conclusion

e contexte de la vie chere a induit des changements importants
pour les différentes filieres. Pour s’adapter au niveau contexte de la
vie chere et conserver leurs activités les differents acteurs ont
adopteé et developpé des strategies ;

La filiere betail a subi plus de changements d’activites et
reconversion des opérateurs;

Filiere riz importe : abandon d’activités d’importations par certains
OpErateurs Prives;
Filiere riz local et céréales seches : arrivées de nouveaux acteurs au

niveau des differents segments (production, commercialisation,
transformation,..) ;

Consommateurs : changements d’habitudes alimentaires dictes par
|la cherté des produits;

Volonté politique trés affichée des Etats a augmenter I'offre
nationale regionale de produits agricoles et agro-alimentaires et
reduire la dépendance avec I'exterieur;

|es restrictions de sorties de cereales sont moins formelles;

Le marche regional des produits agricoles et agrealimentaires
dynamise et mieux restructure
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